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Erfolgreich ber der BAU 2015

PRUM blickt auf viel versprechende Messetage zuriick



1C 7, lamirny
19.-24. Januat

I3 BAU 2015

- Miinchen

PRUM stetzt Trends auf

Rekordmesse

Uber eine Viertelmillion Besucher waren vom 19. bis
24. Januar__auf der BAU in Miinchen. Mit neuen Trends
konnte PRUM das fachkundige Publikum begeistern.

rstmals in der 50-jdhrigen Geschich-
te der Weltleitmesse fiir Architektur,
Materialien und Systeme hat die BAU in
Miinchen die magische Schallmauer von
250.000 Besuchern durchbrochen. Die Hal-

Harald Reichel, Geschg'ftsfiihrer SUHAC GmbH (1) ist begeistert. Bewdhrter Siebdruck oder innovative La-
sertechnik ldsst im PRUM-Ganzglasprogramm eine einzigartige Designvielfalt entstehen. (re. Guido Begon)

len waren vom ersten Tag an voll und auch
auf dem Stand vom PRUM dringelten sich
die interessierten Fachleute, um die zahl-
reichen Innovationen in Augenschein zu
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nehmen. Auf tiber 300 Quadratmetern und
einem komplett neu konzipierten Messe-
stand wurden die Neuheiten und Trends aus
Weinsheim einem internationalen Publikum
prasentiert.

Entsprechend zufrieden zeigte sich Marke-
tingleiter Udo Roggendorf: ,Absichtlich ha-
ben wir im Messestandkonzept zur diesjah-
rigen BAU unsere Kunden ins Zentrum des
Geschehens geriickt. Die von auBen offen
begehbare Messestand-Architektur, sowie
die zentrale Cateringzone mit spannender
Lichtdecke, erzeugten bei den Besuchern
ein spontanes Wohlgefiihl. In dieser posi-
tiven Atmosphédre konnten unsere Kunden
interessante Gesprache fiihren, sich mit ei-
nem Getrank und kleinem Messesnack star-
ken und dabei stets den Blick in unsere Aus-
stellungs- und Themenbereiche werfen.”

Nach achtmonatiger Planungs- und Mon-
tagezeit freut sich das gesamte PRUM-
Planungsteam Uber ein ausgesprochen po-
sitives Feedback seitens der Kunden.

LEin toller Stand mit einem lichtdurch-
fluteten Aufbau und einem sehr groBen
Bewirtungsbereich. Das gelungene Thema
Designverbund setzt die attraktiven Neu-



Raum fiir konstruktive Kundengesprdche in positiver Atmosphdre — mit der offenen Messestand-Architektur hatte man stets den Blick in alle Ausstellungs- und

Themenbereiche von PRUM.

heiten perfekt in Szene. Einfach spitze!”,
fand auch Harald Reichel, Geschaftsfiih-
rer SUHAC Tiren & Zargen GmbH aus
Ansbach begeistert. Vor allem das neue
Glasprogramm brachte den
Geschaftsfiihrer des mittel-
frankischen Unternehmens
ins Schwarmen.

.Die hohe Fertigungsqualitat
gepaart mit eindrucksvollen
Designs sind bei PRUM her-
ausragend”, so Reichel. Erst-
mals setzt PRUM mit seinem
neuen  Ganzglasprogramm
neben dem bewdhrten Sieb-
druck auch auf einmaliges
Laserdesign. Mit dem gebiin-
delten Licht sind einzigartig
filigrane Gravuren mdglich.
Vor allem die vielen Kom-
binationsméglichkeiten als
Glasdreh-, Schiebe- oder
Pendeltiir, sowie als Tirver-
glasung in verschiedenen
GroBen bieten einen logistischen Mehrwert
fiir den Fachhandel! Ein reiner Glasherstel-
ler kann die bevorzugte Verglasung nicht in

die gewdhlte Holztiir verarbeiten." Auch die
Serviceprodukte haben ihn liberzeugt: ,Mit
dem Glasschiebetiirstinder und dem Be-
schlagsprasenter kann man auch auf einer

Brandaktuell stehen die technischen Informationen und die Ausschreibungstexte zu den
Produkten auf der Internetseite jederzeit zur Verfigung. Dirk Mdller, Fa. Fries GmbH ét Co.
KG (1i.) und Thorsten Nosbiisch, Teamieiter PRUM-0bjektabteilung, testen es bei der BAU.

kleinen Ausstellungsfldche bis zu 20 ver-
schiedene Glasmodelle zeigen und praktisch
jeden Musterwunsch visuell konfigurieren.”

Uberhaupt standen Service und Kunden-
nihe dieses Jahr ganz oben auf der PRUMer
Agenda. Dank eines deutlich erweiterten
Online-Angebots lassen sich PRUM-Tiiren
jetzt so einfach wie nie
bei Ausschreibungen be-
riicksichtigen: Die Aus-
schreibungstexte  und
die Tiirentechnik werden
tagesaktuell online ge-
stellt. Die digitale Versi-
on ,Tirentechnik” kann
somit gezielt von Fach-
handlern und Schrei-
nern eingesetzt wer-
den. AuBerdem kdnnen
Planer und Architekten
die Daten in ihre AVA-
Software  iibernehmen
und noch schneller und
leichter ~ Ausschreibun-
gen erstellen.

Die Marketing-Toolbox
ist in der Zusammenar-
beit der Unternehmen ein unverzichtbares
Instrument der tdglichen Marktbearbei-
tung. Da intelligente Abldufe die Grundlage



fir eine erfolgreiche Wertschépfung sind,
iiberzeugt die Uberarbeitung auf ganzer Li-
nie. Mit ein paar Klicks lassen sich sofort
PDF Dateien mit Zeichnungen und techni-
schen Beschreibungen erstellen. ,Einfacher
geht es nicht", halt zum Beispiel Dirk Méller,
Category Manager von Fries GmbH & Co.
KG aus Kiel das neue System fiir zukunfts-
weisend. Unkomplizierte und liberzeugende
Beratungsunterstiitzung ist das Kernthema
der Zukunft. Um die Herausforderungen fiir
Handel, Handwerk und Industrie zu meis-
tern, ist eine vernetzte Marktbearbeitung
mit einem intelligenten Marken- und Leis-

A

tungsmix unerldsslich. Die Firma PRUM un-
terstiitzt hier richtungsweisend.

Ein gutes Gefiihl - das ist der Clou bei den
funf neuen CPL-Dekoren, die PRUM auf
der BAU vorgestellt hat. Die Oberflachen-
beschichtung CPL Touch ist duBerst robust
und pflegeleicht, vermittelt mit besonderen
Oberflachenakzenten und Hochwertigkeit
gleichzeitig aber die natirliche Authenti-
zitdt einer Echtholz-Oberfldche. Das iiber-
zeugt auch Matthias Giitges, Geschaftsfiih-
rer von Holzland Giitges in Kamp-Lintfort
und in Dorsemagen: ,PRUM ist ein sehr

innovatives Tiirenwerk. Das wissen wir aus
vielen Jahren erfolgreicher Zusammenar-
beit. Die neuen Oberflachen entsprechen
exakt dem Trend der Zeit und haben gleich-
zeitig eine erstklassige Haptik."

PRUM setzt somit MaBstibe in unserer
kurzlebigen Zeit und macht einen groBen
Schritt Richtung Zukunft. ,Die BAU 2015
war ein toller Erfolg fiir uns und unsere
Kunden”, resiimiert Guido Begon mehr als
zufrieden.



